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c’est encore un probleme

wTecteur financier d’Euro-
fins - Scientific,

Vaussy. Le groupe, spécialisé dans
‘d’ingrédients  agroali-
) e 1’Allemagne (30 millions deuros)--

- mais aussi la France ou il possede -
- deux labos spécialisés, a Saverne

mentaires et de composants phar-

“maceutiques, s'est lancé depuis les

années 2000 dans les tests de I'eau,

de T’air et du sol. Il estime le mar-
- ché mondial 4 4 milliards d’euros.
~ «Mais cette activité est dépendan-

te des législations nationales, les

marchés restent donc locaux. Les
Etats-Unis, par exemple, n'ont pas
encore montré assez d'interet pour
les questions environnementales

pour nous intéresser», detaﬂle le
| ~ multiplient. «Les tests de leau ne

PDG Gilles Martin.

-~ Conséquence, Euroﬁns se llmlte |

= e:mmnnement est un
N marché énorme, mais

~de riches ! » résume le di-

Hugues

pourl heure a,l Europe du Nerd ou

les analyses env1rennementales lui

ont rapporté lan dernier 150 mil-

lions de ses 640 millions deuros
de chiffre d’affaires. Ses activités

-vont de Tanalyse des sols avant la  E
~ Ces perspectives exphquent I'in-

construction d un immeuble ou

d'une route, a la survelllance de

lair a proximité des usines auto-

mobiles en passant par les tests
-~ pour les distributeurs deau (Veo-
lia...) ou les pétroliers. I est numé-

ro un sur le Vieux Continent, avec

(Bas—Rhm) et aux Ulis (Essonne).

CarI'Europerecéle encore de vas-
tes possibilités. D'abord, les indus-
triels réalisent encore eux-memes

une majorite de leurs tests. « Notre
objectif est de gagner de grands

clients comme Air Liquide», indi-
- que Gilles Martin. Ensuite, les seg-

ments ouverts au secteur privé se

nous sont acee531bles que depuls

deux ans via une directive euro-

péenne. Auparavant, ils étaient
~ effectués par des labos pubhcs », se
.fe1101te Hugues Vaussy '

SECT EUR FRAGMENTE

téret croissant des fonds d’'inves-

‘tissement. Le fonds 3i détient

depuis cinq ans 40% de Carso,
principal rival d’Eurofins en

France, qui a pour clients EDF,
‘GDF Suez ou Veolia. «Le seeteur
nous intéresse car il progresse de

10 % par an et il est encore tres

| ffagmenté », explique le respon-

sable santé Europe chez 3i, Denis
Ribon. Carso aréalisé sept petites
acquisitions en cinq ans. Ce qui

ne fait pas les affaires d’Eurofins,
- lui-aussi tres actif en matiere de
~ croissance externe et contraint
~de racheter des labos déficitaires

qu’il rameéne ensuite aux profits.
«Les cibles rentables sont che-

 res, de 13 2 18 fois I'excédent brut
d’ explmtatlen (Ebitda) », deplore
- Gilles Martin.

Pour autant, le seeteur n'a pas

échappé A la crise. «La fermeture
partielle d'usines automobiles ou
' 51derurg1ques a fait plonger notre

activité de controle des émissions

‘de 20 a 30% dans certains pays
lan dernier», explique le PDG.
Pres d'un an plus tard, la situation

sest améliorée, mais Eurofins a_

~décidé il y a six mois de décaler de

2011 a 2013 son objectif global de

- 1 milliard deuros de ventes. Pour

la branche env1r0nnement les di-

| rlgeants prevment «une croissance -

au méme rythme que l'ensemble
du groupe », soit une moyenne de

-'10% par an. n




